
CEJN ist ein weltweit führendes Unternehmen für innovative Schnellkupplungslösungen in den Bereichen 
Hydraulik, Thermomanagement, Druckluft und Fluide. Als schwedisches Familienunternehmen in dritter 
Generation stehen wir für Qualität, Nachhaltigkeit und maximalen Kundennutzen. Unsere Produkte steigern 
weltweit die Effizienz und Sicherheit industrieller Anwendungen. 

Ihre Aufgaben:
• Sie betreuen Endkunden in Ihrem Vertriebsgebiet und planen Ihre Kundentermine eigenständig. 
• Sie bauen bestehende Kundenbeziehungen systematisch aus und entwickeln neue Geschäftspotenziale.
• Als erster technischer und kaufmännischer Ansprechpartner stehen Sie Ihren Kunden mit Fachwissen und Beratungs-
   kompetenz zur Seite.
• Sie übernehmen aktiv die Neukundengewinnung und erhalten dabei unter anderem regelmäßig qualifizierte Kunden-
   anfragen aus Ihrem Gebiet zur Nachverfolgung.
• Ihre Ergebnisse berichten Sie regelmäßig an die Geschäftsführung.

 
Ihr Profil: 
• Sie haben eine technische Ausbildung oder ein Studium absolviert und bringen rund drei Jahre Erfahrung im Vertrieb
   technischer Produkte mit – idealerweise in den Bereichen Hydraulik oder Verbindungstechnik. 
• Der Verkauf erklärungsbedürftiger Produkte liegt Ihnen und Sie begeistern sich für individuelle Kundenlösungen. 
• Dank Ihrer Erfahrung im Außendienst planen Sie Ihre Touren und Arbeitszeit eigenständig und effizient. 
• Unsere Kunden setzen auf Premium-Lösungen für anspruchsvolle Anwendungen. Deshalb bringen Sie die Fähig-
   keit und den Willen mit, sich tief in die spezifischen Anforderungen Ihrer Kunden einzuarbeiten. 
• Sie arbeiten gelegentlich mit unseren Teams in Schweden zusammen - gute Englischkenntnisse sind daher erforderlich. 

 
Das bieten wir Ihnen: 
• Mitarbeit im Vertrieb innovativer Premium-Produkte mit breitem Einsatzspektrum in verschiedenen Industrien. 
• Die Chance, Ihr Gebiet mit Eigeninitiative und Elan weiterzuentwickeln. 
• Intensive Einarbeitung in unser Produktportfolio – vor Ort in Troisdorf bei Köln, an unserem Stammsitz in Schweden 
   sowie über unsere CEJN Academy. 
• Attraktives Grundgehalt mit erfolgsabhängiger Vergütung. 
• Attraktive Möglichkeiten der betrieblichen Altersvorsorge. 
• Firmenwagen (auch zur privaten Nutzung). 
• An Ihren Bedarf angepasste Weiterbildungskonzepte. 

• Interne und externe Fortbildungen. 

• Firmenfitness. 

Technischer Vertriebsmitarbeiter im Außendienst 
Gebiet Niederlande und Belgien 
(m/w/d)

Dann freuen wir uns über Ihre aussagekräftige Bewerbung mit Angabe 
Ihrer Gehaltsvorstellung per E-Mail an:

Herr Guido Hoffstadt
bewerbung.de@cejn.com

Mehr Informationen über uns: 

 

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen!

Haben wir Ihr Interesse geweckt? 

Recruiter bitten wir, von einer Kontaktaufnahme Abstand zu nehmen. 

Machen Sie Ihren nächsten Schritt beim führenden 
Hersteller für Schnellverschlusskupplungen

Karriere bei CEJN 
in Deutschland

mailto:bewerbung.de%40cejn.com?subject=Bewerbung%20Vertriebsmitarbeiter%20Au%C3%9Fendienst%20Niederlande%20und%20Belgien
https://www.linkedin.com/company/cejn-product-gmbh/
http://www.youtube.com/@cejn-productgmbh

